Opdracht ideale klant 


Om klanten te krijgen is het belangrijk dat je weet wat je aan wil bieden en aan wie. Zorg dat je, naast het duidelijk omschrijven van je aanbod een ideale klant voor ogen hebt. Dit is de persoon die jij continue in gedachten houdt als je een blog schrijft, iets op facebook zet of straks de teksten voor je website schrijft.

Je zou bijna in de huid van jouw klant moeten kunnen kruipen. Zo goed moet je hem of haar leren kennen. Niet alleen hoe oud ze ongeveer is en hoeveel kinderen ze gemiddeld heeft maar maak er een echt persoon van. 

Geef hem of haar een naam, een baan, misschien wel een partner en/of kinderen. Wat zijn haar hobby’s, welke websites bezoekt ze en welke tv-programma’s kijkt ze. Als ze in de supermarkt een tijdschrift uitkiest, wat leest ze dan? Of heeft ze er misschien wel een abonnement op? 
Waar klaagt ze over? Waar droomt ze over? 

Maak haar concreet, echt. Leer haar van binnen en buiten kennen. 

Deze persoon is waar je het voor doet. Waar jij je blogs voor schrijft, je diensten voor ontwikkeld en iedere dag de deur van je praktijk openzet. 

Neem pen, papier, stiften, tijdschriften of wat je dan ook fijn vindt om mee te werken en maak een collage van jouw klant. Haar dromen, haar gewoonten en haar leven. 



