Hoe krijg je klanten binnen? 

Voor we je meer gaan vertellen over hoe een traject eruit ziet nemen we eerst een zijstap, want hoe krijgen we überhaupt die klanten binnen? 

Neem hiervoor jezelf als voorbeeld. Hoe word jij over de streep getrokken bij een grote aankoop? 

Let jij bijvoorbeeld op aanbevelingen? Of kijk jij eerst naar iemands foto? Is prijs voor jou belangrijk of juist bereikbaarheid? En hoe een bedrijf betrouwbaar op je over? 

Denk hier maar eens over na, want grote kans dat jouw potentiële klanten op precies hetzelfde letten! 
Wat kun je dus zelf doen om jouw klanten er van te overtuigen dat ze bij jou aan het juiste adres zijn? 
